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D E S A F I A M O S  V O C Ê Á T R A N S F O R M A S E U  T E M P O  E 

C O N H E C I M E N T O E M D I N H E I R O , N A P R Á T I C A . T O P A ? 



 

 
 

Possuir um perfil empreendedor é essencial na tomada de decisões, seja para abrir seu 

próprio negócio ou aprimorar um já existente. Mais do que isso, é  importante 

desenvolver, uma a uma, as atitudes que formam esse perfil. Pronto para aprender a 

empreender? 

Com o  curso de Empreendedorismo e Desenvolvimento de Novos Negócios, você 

entenderá como funcionam as definições de mercado, o marketing aplicado no cotidiano, 

a apuração dos resultados em um negócio e, também, quais são as características 

comportamentais de um empreendedor. Além disso, aprenderá sobre outros temas que 

ajudarão a garantir sucesso no seu empreendimento. 

S O B R E O C U R S O 



 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

PLANEJAMENTO ESTRATÉGICO 

 
- Como desenvolver um plano de negócio com tecnicas de Designer Thinking 

- Com se tornar um profissional estratégico 

- Como perceber oportunidades lucrativas 

- Como levar sua empresa para o mercado certo 

 

 
FINANÇAS E PRÁTICAS COMERCIAIS 

 
- Como fazer uma análise financeira objetiva de sua empresa 

- A arte de fazer caixa 

- Como tornar sua empresa mais lucrativa 

- As 7 soluções para a falta de dinheiro 

- Como desenvolver um fluxo de caixa e controlar banco, contas a pagar, contas a 

receber, cobrança. 

 
MARKETING, VENDAS E NEGOCIAÇÃO 

 
- Estratégias de marketing e vendas para aumentar suas vendas e lucros; 

- Noções de Marketing Digital e redes Sociais 

- Como criar diferenciais para se destacar da concorrência; 

- Como ser vencedor numa guerra de preços; 

- Como criar uma força tarefa em vendas 

A T I V I D A D E S P R Á T I C A S 

SETE SOLUÇÕES PRÁTICAS PARA AS ÁREAS CRÍTICAS DA 

ADMINISTRAÇÃO DE UMA EMPRESA 



 

 

 

 

 

 
ADMINISTRAÇÃO DO TEMPO E LIDERANÇA 

 
- Como identificar as principais falhas da liderança e como corrigi-las; 

- Como evitar a falta de profissionalismo; como pensar e agir como um empresário; 

- A nova forma de o líder pensar, sentir e agir para atingir metas e melhorar 

resultados. 

 
QUALIDADE TOTAL E MOTIVAÇÃO 

 
- Como despertar a motivação e o compromisso para aumentar a produtividade de sua 

equipe; 

- Como decifrar pessoas para despertar nelas o querer fazer; 

- O que mais motiva as pessoas além do óbvio: salário 

- Como motivar as diversas classes de funcionários para a excelência. 

- Como praticar os 5s e implantar um controle de qualidade 

 
RELAÇÕES HUMANAS 

 
- Como evitar as principais falhas na hora da contratação; 

- Como colocar as pessoas certas no lugar certo; 

- Como transformar pessoas comuns em alguém que faz a diferença; 

- Como criar, formar, treinar e administrar uma equipe vencedora. 

 
CONTABILIDADE GERENCIAL, IMPOSTOS E TRIBUTOS 

 
- Como gerenciar sua contabilidade, gerenciar impostos e planejar tributos 

- Como formar um preço de venda consciente para competir no mercado. 

Aulas com Vladimir Mourão Gomes, Contador e Auditor de empresas, renomado pelos altos 

índices de aprovação pelos seus trabalhos prestados a diversas empresas de pequeno, 

médio e grande porte. 

Excelentes resultados gerados pelos seus projetos de Oficina do Emprego e Oficina do 

Empreendedor, ministrados a mais de 25.000 pessoas. Constantemente é convidado pela mídia 

para debater temas como Inovação e Criatividade Empresarial. Vladimir será o ministrante 

do Curso Empreendedorismo e Desenvolvimento de Novos Negócios pela empresa Caça 

Talentos. O Professor fará uma Revisão geral de todos os setores da sua 

Empresa atual ou futura. 



 

 

 

I N V E S T I M E N T O 

 

GERENCIAMENTO - Você vai aprender na prática como Gerenciar e Administrar uma Empresa 

de Sucesso 

VELOCIDADE - Curso com tempo otimizado com 100% de aulas práticas e vivenciais 

CONSULTORIA -Você receberá uma verdadeira consultoria com soluções práticas que o 

auxiliará a gerir os principais e vitais problemas de seu negócio; 

ACOMPANHAMENTO - Você receberá orientações de como formar uma FORTE equipe 

comercial e uma verdadeira força tarefa em vendas; 

DESTAQUE - Você vai conhecer as principais ferramentas de marketing para aumentar 

sua participação no mercado e se destacar perante os seus concorrentes; 

GESTÃO - Você vai aprender como administrar de forma eficiente às finanças da empresa, 

perceberá que o lucro é o resultado de uma excelente administração; 

NETWORK - Você vai se relacionar com profissionais de diversos setores, e ampliar as 

oportunidades de negócios; 

ESTABILIDADE - O curso vai lhe proporcionar paz de espírito como gestor ao promover a sua 

empresa. 

 

 

Investimento: 

 
R$756,00 reais á vista ou 4x R$189,00 sem juros 

 
Promoção  

Até o dia 29 de Novembro você pagará apenas 3 parcelas de R$189,00 sem juros 

 

 
INCLUSO: 

- Material didático 

- Certificado 

- Coffee break 

-Diagnostico gratuito do seu currículo ou do seu negócio 

  B E N E F Í C I O S  



 

 

A L G U M A S D E N O S S A S E M P R E S A S P A R C E I R A S 

P R E M I A Ç Õ E S 

I N S C R I Ç Õ E S 

 
 

Serão 24 horas de aulas práticas que você receberá uma verdadeira consultoria  

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

31 3272-1149 

31 98205-8813 

www.cacatalentos.com 

  Caça Talentos Consultoria e Treinamento 

  EmpresarialCaça Talentos Caça Talentos 

  Consultoria e Treinamento Empresarial 

P E R Í O D O 

http://www.cacatalentos.com/

